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Sigorta, maliyet unsuru olarak gorulmemeli

Lojistik sektoriinde sigortalarin 6nemli bir yeri oldugunu sdyleyen ve uzun yillar lojistik sektoériine emek
veren Nuri Usanmaz, “Nakliyat firmalari sigortayi, bir maliyet unsuru olarak gérmemeli” ded..

Sigortaile
emeklilik
sirketlerinin
birlikte satisi ve
uzun vadeli

banka

sigortaciligi
konusunda bir

siiredir

goriismelere
devam eden
Yapi Kredi,
Allianz ile
anlagmaya vardi. S6z konusu
satis anlasmasinin yani sira Yapi
Kredi, Allianz ile Tiirkiye'deki
hayat disi sigorta, hayat
sigortasi ve emeklilik
iiriinlerinin alternatif dagitim
kanallari ve 928 subesi ile
miisterilerine sunulmasi
konusunda da 15 yil siireli
stratejik dagitim anlagsmasi da
imzaladi. S6z konusu anlasmaya
gore, Allianz, Yapi Kredi Sigorta
ve Yapi Kredi Emeklilik’in yiizde
100’iine 1.906 milyon TL deger
bicmis oldu. Allianz, satis
siirecinin tamamlanmasinin
ardindan satis islemi icin Yapi
Kredi'ye 1,602 milyon TL

e-gazete evrim sigortacilik tarafindan

Lojistik sektori, ilkemizde yakin
zamanda faaliyet gostermeye
baslayan geng bir sektor. Uzun yillar
lojistik sektdriine emek veren Nuri
Usunmaz nakliyat sektdriinde
sigortanin 6nemini Evrim
e-gazete’ye anlatti. 1980’lerin
baslarinda kara, deniz ve hava yolu
tasimaciligi ve daha sonraki yillarda
da demiryolu tasimaciligini icine
katarak kombine tasimaciligin
altyapilarinin olusturuldugunu
soyleyen Nuri Usanmaz, 1990’li
yillarin sonlarina dogru giimriik
birligi anlagmalariyla sektdriin
gelismesini siirdiirdiigiinii ve yaptig
hamlelerle hizmet kalitesi artirdigini
ifade etti. O zamandan sonra sektor
firmalarinin diinyadaki rakipleriyle
yanisir hale geldigini belirten
Usanmaz, sektdriin su anda 4o binin
lizeri arag filosuyla Avrupa’nin en
biiyiik filosuna sahip oldugunu ve
depolama alanlari ve teknolojisi ile
de ciddi yatirimlarinin bulundugunu
dile getirdi.

Bu kadar genis bir hizmet agi
bulunan lojistik sektoriiniin tasidigi
risklerin de oldukga fazla oldugunu
sdyleyen Usanmaz, “Ozel sigortalar,
lojistik sektdriinde ¢cok dnemli bir
yere sahip. Sektorde faaliyet
gosteren firmalarin, sigortayi bir

maliyet unsuru olarak gérmemesi
gerektigini diisliniiyorum” dedi.
Firmalarin, kendi yatirimlarini
teminat altina almasinin yani sira
tclincii kisilere verecekleri zarar ve
ziyan icin de sigorta yaptirmalarinin
gerekli oldugunu ifade eden
Usanmaz, “Mali mesuliyet, ferdi
kaza gibi policelerin yapilmasi sart.
Firmalarin, sigorta danismanlari
vasitasiyla kendilerine en uygun
policeleri yaptirmalari gerektigini
diisiiniiyorum” seklinde konustu.

Acente seciminde

giivenilirlik 6nemli unsur
Sigortaciligin, 6nemli bir hizmet
sektorii oldugunu ve bireysel olarak
da sigortali olmayi 6nemsedigini
belirten Usanmaz, kasko, konut,
DASK, saglik, BES gibi sigorta
cesitlerinden faydalandigini dile
getirdi.

Sigortaya konu olacak bir olay
yasadigini ancak sigortasi sayesinde
olaydan en az hasarla ayrildigini
ifade eden Usanmaz, “Hizmet
aldigim Evrim Sigorta tarafindan
gerekli prosediirler yerine
getirildikten sonra, teminatlar
cercevesinde hasarlarimin 6demesi
yapildi. Yasam devam ettikce riskler
hep olacak” dedi.

Acente ve sirket seciminde, en
onemli kriterini sirketin giivenilir ve
piyasada iyi taninmis olmasi
seklinde siralayan Usanmaz,
“Bunlarin yaninda hasar durumunda
sonuca kolay ulasir olmak, her tiirli
soru ve sorunda iletisimin kolaylikla
saglanmasi, makul ve mantikli
cevaplar alabilmek ve acentemin
benim i¢in en dogru policeyi
yapacagina olan inancim, sirket
secimimde karar verirken
onemsedigin konular arasinda yer
aliyor” seklinde konustu.

Sigorta acenteligi

bagh basina meslek olmah
Sigorta danismanligi konusunda
insanlarin yeterli bilince sahip
olmadigini sdyleyen Usanmaz,
sunlari sdyledi: “Risklerin analizi ve
ona gore de en dogru poligenin
diizenlenmesi gerekiyor. Acentelik
anlayisinin gdzden gecirilmesi ve
degistirilmesi gerektigini
diisiiniiyorum. Sigorta acenteligi,
basli basina bir meslek haline
gelmeli. Acentelerin, baska istigal
alanlari olmamali. Ancak o zaman
sigorta sirketinden policeyi alip,
sigortaliya ulastiran komisyoncu
durumundan ¢ikip, gergek hizmet
tireten bir yapiya ulasabilir.”

tirkiye Sigorta Birligi Hayat ve
Emeklilik Komitesi Baskani Mete
Ugurlu, devlet katkisi
O0demelerinde son asamaya
gelindigini ve demelerin en
kisa siirede baslamsinin
beklendigini soyledi. Bireysel
Emeklilik Devlet Katkisi
ddemeleri hakkinda basinda
yer alan haberler {izerine bir
aciklama yapan Mete
Ugurlu, “Devlet Katkisi
o6demeleri ile ilgili
calismalarda Hazine
Miistesarligi, Sermaye
Piyasasi Kurulu (SPK), Emeklilik

beklendigini” belirtti.

yapilacak

Gozetim Merkezi (EGM) ve emeklilik sirketlerinin
koordineli calismasi ile son asamaya gelindigini,
o6demelerin en kisa siirede baslamasinin

Ugurlu, “Kapsamli mevzuat diizenlemelerini
takiben, sistemin tiim taraflari olarak alt yapi
hazirliklarini ve devlet katkilarinin
degerlendirilecegi fonlarin kurulusunu
tamamladik ve cok yogun bir donemi Hazine ve
SPK’nin yakin destegi ile sektor olarak geride
biraktik. Bu siirecte, kamu ve 6zel sektor bir
arada hizli olmanin yani sira, yeni uygulamalarin
eksiksiz ve sorunsuz baslamasi icin her
asamada biiyiik 6zen gosterildi” dedi.

ilk 6demenin ardindan diizenli 6deme

Mete Ugurlu, Ocak-Mart donemini
kapsayacak ilk 6demenin kisa bir siire icinde
hesaplara ge¢cmesinin beklendigini, bunu

takiben her ay 6demelerin diizenli ve siirekli

sekilde yapilacagini; devletin 2013 yili biit¢esine
bu amagla 1,25 milyar TL 6denek koydugunu ve
gerekirse bu tutarin artirilabileceginin de
yetkililerce agiklandigini, katilimcilarin endise
etmesini gerektirecek bir durumun s6z konusu
olmadigini belirtti. Ayrica Ugurlu, bireysel
emeklilik sirketlerinin Altin Fonu kurulus ve
kayda alma izinlerinin de SPK tarafindan hizli bir
sekilde, yonetmeligin yayinlanmasini miiteakip
ilk is giinii icinde verildigini, sirketlerin altin
fonlarini bu yilin ilk yarisi icinde katilimcilarina

sunma asamasina gelmis olacagini da acikladi.
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YAPI KREDI
SIGORTA,
ALLIANZILE
BIRLEST

tutarinda 6deme
yapacak. Boylelikle,
Banka’nin Sermaye
Yeterlilik Orani
konsolide olmayan
bazda yaklasik 80
baz puan, konsolide
bazda ise yaklasik
90 baz puan artmis
olacak. Yapi Kredi,
Yapi Kredi
Sigorta’nin yiizde
94’iine, Yapi Kredi
Sigorta ise Yapi Kredi
Emeklilik’in yiizde 100’iine
sahip. Allianz ile yapilan
anlasma kapsaminda Yapi Kredi,
Yapi Kredi Sigorta'daki yiizde 94
oranindaki payini Allianz’a
satacak. Banka, Yapi Kredi
Emeklilik’te ise yiizde 20
oraninda pay sahibi olacak.

Ote yandan stratejik dagitim
anlagmasi cercevesinde Yapi
Kredi’ye kosullu performans
bazli komisyon 6demesi de
gerceklestirecek olan Allianz,
anlasma ile sigortacilik
iiriinlerini miisterilerine, Yapi
Kredi'nin genis hizmet agi
iizerinden ulastiriyor olacak.

gibi unsurlar icermeleri

diyor.

yiirlirlige giren yeni

sigortasiyla ilgili yeni

hatirlatan Kokkalas,

sozlesmeleri, aracin

SIGORTA

nedeniyle kolay teminat
kapsamina alinamayabilir”

ERGO Tiirkiye CEOQ’su
Kokkalas, kara araglari (kasko)
sigortalarinda 1 Nisan itibariyle

diizenlemeyi olumlu karsiliyor
ve bunu tiiketicinin yararina
oldugunu diisiiniiyor. Kasko

diizenlemede 4 tip kasko
sozlesmesinin yer aldigini

“Bunlardan, ‘tam kasko’

mekaniginin bozulmasi,
elektronik bozulma vb. gibi
unsurlar icermeleri nedeniyle
kolay teminat kapsamina
alinamayabilir. Ancak, bunu bir kenara birakirsak
herhangi bir problem gérmiiyorum” diyor.
Sigorta sektoriinde dagitim kanallari ile ilgili
goriislerini agiklayan Kokkalas, sigorta
sirketlerinin acenteleri desteklemesi, ancak
secici olmalari gerektigini soyliiyor. Tiirkiye gibi
bircok sigorta pazarinda penetrasyon orani ve

f

Kaskodaki diizenlemeler
tamamen tiuketici odakls

askodaki yeni diizenlemeyi olumlu

karsilayan ve tiiketici odakli oldugunu
belirten ERGO Tiirkiye CEO’su Theo Kokkalas,
“Ancak, tam kasko sozlesmeleri, aracin
mekaniginin bozulmasi, elektronik bozulma vb.

sigorta farkindaliginin diisiik oldugunu belirten
Kokkalas, bu iilkelerde gercek sigorta bilincinin
ise acente ve broker gibi dagitim kanallari
sayesinde arttigini vurguluyor. Acenteleri
destekleme konusunda ERGO Tiirkiye olarak da

secici olacaklarini ifade eden
Kokkalas, “Acenteler de kisa vadeli
planlar yapmamali, calistiklan
sigorta sirketlerinin stratejik
hedefleri dogrultusunda diisiinmeli
ve miisterileriyle ayni 6zen ve
yaklasimla ilgilenmeleri gerekiyor”
diyor. ERGO’nun, dagitim
kanallarinin ylizde 96’si acente ve
brokerlerden olusuyor.

BES’te devlet katkisi diger
illkelere drnek olusturabilir
Kokkalas, Bireysel Emeklilik
Sistemi’nde (BES), yilin ilk iki ayinda
gerceklesen biiyiimenin temel
nedeninin yiizde 25’lik devlet katkisi
oldugunu soyliiyor. 2013 yili
itibariyla yeni diizenlemeyle
yiiriirlige giren devlet katkisini
“etkileyici” olarak niteleyen

Kokkalas, katkinin sistemde biiyiik bir itici gii¢
olusturacagina dikkat cekiyor. Kokkalas,
“Bireylerin tasarruf etme yeteneginin de bir siniri
var. Bu nedenle yiizde 25’lik devlet katkisi,
bireylerin gelirini artiracak, pazari biiyiitecek.
Tuirkiye’deki bu sistem diger iilkeler icin drnek
teskil edebilir” diyor. ALP SUER / SIGORTALI
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Bir Usta Bin Usta Projesi’nin
4’uincii yih bashyor

Anadolu’da kaybolmaya yiiz
tutan mesleklere olan ilgiyi

artirarak, bu mesleklerin yeniden
canlanmasini ve meslek ustalarinin
deneyimlerinin gelecege
tasinmasini saglamak amaciyla
2010 yilinda Anadolu Sigorta’nin
hayata gecirdigi ‘Bir Usta Bin Usta’
Projesi kapsaminda 3 yilda 15
mesleki egitim diizenlendi.

Altin Sabre, Stevie Odiilleri,
KSS’nin Yayginlastiriimasi Odiilii
gibi ulusal ve uluslararasi bir¢ok
0diil kazanan proje kapsaminda,
2013 yilinda ise Kahramanmaras’ta
Ahsap Oyma, Manisa’da Gordes
Haliciigi, Mersin’de Namrun igne
Oyaciligl, Rize’de Sepet Oriiciiliigii
ve Tekirdag’da Karacakilavuz El
Dokumaciligi ile ilgili mesleki
egitimler verilecek. Boylece bir
yandan yerel mesleklerin

e

kaybolmasi engellenirken bir
yandan da genclere istihdam
saglanmasi amaglaniyor.

Her yil 5 mesleki kurs
diizenleniyor

T.C. Kiiltiir ve Turizm Bakanlig
Arastirma ve Egitim Genel
Miidirlagi’niin teknik
danismanliginda yiiriitiilen proje
kapsaminda her yil 5 ilde, 3 ila 6 ay
arasinda degisen egitim
programlariyla 5 mesleki kurs
diizenleniyor. Proje ile 10 yil
boyunca 50 meslegin ve toplam bin
usta adayinin desteklenmesi
hedefleniyor. 2010-2012 donemi
arasinda gerceklesen 15 kurstan;
175’i kadin, 116’s1 erkek olmak
tizere toplamda 291 kursiyer Milli
Egitim Bakanligi (MEB) onayli usta
Ogretici niteligindeki kurs bitirme
sertifikalarini alarak mezun oldu.

HDI Sigorta araclarl; 6S-Real
Madrid macim TTArena da izledi

DI Sigorta aracilari,
GSSigorta HDI ishirligi ile
Galatasaray-Real Madrid magini TT

Arena’da izledi. 2012-2013 futbol
sezonunda GSSigorta HDI
sponsorlugunda GS-FB, GS-Man
Utd, GS-Schalke macglari gibi
bircok kampanya diizenlediklerini
belirten Sportif Kurumlar

Miidiirii Burak Kurt, GS-Real
Madrid magi icin diizenledikleri
kampanyayi kazanan aracilarini TT

Arena’da oynanacak mag dncesi
diizenledikleri yemekte
agirladiklarini daha

sonra da maci HDI Sigorta Genel
Midiirii Ceyhan Hancioglu ve
Genel Midiir Yardimcisi Ahmet
Yasar ile birlikte TT Arena
triblinlerinden izlediklerini
belirtti. Burak Kurt, “Sezon
boyunca bu tiir kampanyalari
aktif bir sekilde devam
ettirecegiz” dedi.



